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08:30 – 09:30  – Регистрация и приветственный кофе

9:30 – 10:00 – Открытие конференции и приветственные слова

10:00 – 11:30  |  Сессия 1: Развитие логистики Центральной Азии и ее роль в глобальных 
транспортных маршрутах

• Центральная Азия в системе глобальных коридоров: новый спрос со стороны ЕС, Китая, Турции, 
Персидского залива и Южной Азии.

• Государственная политика и стратегические программы развития транзитных коридоров.
• Формирование единого правового и транспортного пространства и влияние на это 

международных инициатив и соглашений (C5+1, ОТГ, TRIPP, проект ККУ).
• Мультимодальные решения для торговых коридоров Центральной Азии.
• Обзор изменения грузовой базы региона: критическое сырьё, энергетика, металлы, агро, 

промышленные грузы + ожидания грузовладельцев от логистических операторов: транзитное 
время, предсказуемость, обработка претензий, отслеживание.

11:30 – 12:10 – Кофе-брейк

12:10 – 12:30 – Презентация Новой концепции развития отрасли

12:30 – 13:40 | Сессия 2: Панельная дискуссия: Казахстан глобальный игрок и ключевой 
логистический хаб Центральной Азии

• Роль Казахстана в регионе — генератор грузовой базы и полноценный логистический центр 
или транзитное звено? Где мы на этом пути и что нужно, чтобы перейти от первого ко второму?

• Достаточно ли текущей пропускной способности ж/д инфраструктуры и портов Актау/Курык 
для амбиций хаба, или мы уже упираемся в потолок?

• Строительство ОЭЗ-инфраструктуры, логистических хабов и распределительных центров в 
Казахстане и Узбекистане – конкуренция или дополнение?

• Единое окно, цифровая таможня, электронные транзитные документы — где Казахстан по 
уровню цифровизации относительно Турции, Грузии, Китая?

12:30 – 13:40 – Закрытая стратегическая сессия (C-level)
«Будущее транспортных коридоров: кто контролирует потоки»

Формат:
• Участие на уровне первых лиц: министры, CEOs и инвесторы.
• Закрытый диалог без присутствия прессы.
• Откровенное обсуждение стратегий, влияющих на перераспределение глобальных 

грузопотоков.

Сессия направлена на выработку совместного видения будущего ключевых транспортных 
коридоров и определение факторов, формирующих контроль над логистическими потоками в 
условиях меняющейся геополитики.

13:40 – 14:40 – Обед
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14:40 – 15:10 – Торжественная церемония подписания документов:

• межгосударственные договоренности
• инвестиционные сделки
• запуск проектов
• меморандумы
 

15:10 – 16:55 | Сессия 3: Инвестиции в логистическую инфраструктуру Центральной Азии
 
• Инвестиционная стратегия ЕБРР и АБР в транспортной инфраструктуре: портфель проектов и 

приоритеты для Центральной Азии.
• Транспортный портфель ЕАБР в ЕАЭС: интермодальные хабы, модернизация ЖД и расширение 

портов.
• Мобилизация частного капитала для логистики: смешанное финансирование и инструменты 

снижения рисков.
• EU Global Gateway в Центральной Азии: дорожная карта инвестиций на €22 млрд в 

коннективность.
• Инвестиционный климат в странах Центральной Азии: льготы, особые экономические зоны 

(ОЭЗ), государственно-частное партнёрство (ГЧП) в логистике.
• Инвестиционные кейсы: развитие терминалов и хабов Актау, Курык, Жетыген, Хоргос и другие.
• Что делает логистическую инфраструктуру привлекательной для инвесторов? Ключевые 

критерии и что реально нужно.
• Модели ГЧП в транспорте: истории успеха и ошибки в Казахстане и регионе.
• Зелёные инвестиции в логистику: требования ЕС к устойчивому развитию и возможности 

финансирования.

Дискуссия:

• Что делает Центральную Азию привлекательной для инвестиций в 2026–2028 гг.
• Стратегии выхода для инвестора: доходность, концессия, рефинансирование, стратегическая 

продажа.
• Почему одни терминальные проекты финансируются, а другие — нет.
• Частный капитал vs капитал МФИ: как их правильно сочетать.
 

17:00 – 19:00 – B2B встречи
 
19:00 – 22:00 – Гала ужин с церемонией Awards
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ПРОГРАММА КОНФЕРЕНЦИИ
День второй – 12 июня

9:00 – 10:00 – Утренний кофе
 
10:00 – 11:30 | Сессия 4: Проектные грузы и тяжеловесная логистика в Центральной Азии

• Проектная логистика в Центральной Азии: инновации, устойчивость и операционные вызовы.
• Практические кейсы перевозки проектных, негабаритных и тяжеловесных грузов через 

Казахстан в целом и по Среднему коридору.
• Взгляд грузоотправителя: логистические требования крупных энергетических и 

горнодобывающих проектов, как новых драйверов проектной логистики.
• Готовность портовой инфраструктуры для проектных грузов: возможности, ограничения и 

планы расширения (тяжёлая техника, хранение).
• Перевозка OOG-грузов в контейнерах (FlatRack, Open-Top, High-Cube).
• Правовые аспекты перевозки проектных грузов: управление рисками и страхование.
 
11:30 – 12:10 – кофе-брейк
 
12:10 – 13:00 | Сессия 5: Цифровизация и трансформация сервисов и маршрутов

• Оптимизация логистики, пересмотр логистических маршрутов, инновации, упрощение 
таможенных процедур на центрально-азиатских маршрутах, автоматизация оформления 
таможенного транзита.

• Внедрение IT-решений в морском транспорте и в портовой логистике - новые продукты и 
разработки.

• Цифровизация железнодорожного транспорта и транспортных коридоров (DTC – Digital Trade 
Corridor).

• Мобильные приложения для грузоперевозок и способы их совершенствования.
• Клиентские сервисы операторов: как цифра поможет улучшить оборот вагона и сократить 

простои?

13:00 -14:00 - Обед

14:00 – 16:00 | Сессия 6: Панельная дискуссия: Средний коридор — вызовы, конкуренция 
и реальные перспективы

• Текущее состояние развития ТМТМ: итоги 2025 года, планы на 2026–2030 и реальные сдвиги
• Влияние кризиса в Красном море и угрозы закрытия Ормузского пролива - готова ли 

инфраструктура к такому скачку?
• Как ускорить Средний коридор: тарифная политика, цифровизация, межгосударственное 

взаимодействие?
• Как сделать маршрут коммерчески привлекательным для грузоотправителей? Механизмы 

привлечения новых игроков.
• При каких условиях грузы, ушедшие на Средний коридор, вернутся обратно — и что нужно 

сделать, чтобы удержать их?
• Средний коридор vs альтернативные маршруты: где он уже конкурентен, а где пока нет?
• Может ли маршрут через Туркменбаши стать альтернативой перегруженным Актау и Курыку — 

и при каких условиях?
• Как агросектор Центральной Азии может стать якорным грузом для Среднего коридора, и 

какие логистические решения для этого нужны?
 
                                 ОКОНЧАНИЕ КОНФЕРЕНЦИИ
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• Оборудованный выставочный стенд 6 кв. м с брендированной стойкой 
регистрации, встроенным LED-телевизором (55”) и стойкой для буклетов

• 2 делегата на конференции
• Полноцветный рекламный блок в брошюре конференции (1 разворот A3, 

макет предоставляется экспонентом)
• Логотип экспонента на всех рекламных материалах конференции
• Упоминание экспонента во время открытия конференции
• Скидка 30% на дополнительные билеты для команды экспонента

PREMIUM 4 000 €

• Баннер 3×2,5 м + LED-телевизор (55”) на стойке
• 2 делегата на конференции
• Полноцветный рекламный блок в брошюре конференции (1 разворот 

A3, макет предоставляется экспонентом)
• Логотип экспонента на всех рекламных материалах конференции
• Упоминание экспонента во время открытия конференции
• Скидка 30% на дополнительные билеты для команды экспонента

LITE 3 000 €

• Площадь для размещения стенда (3×2 м)
• 1 делегат на конференции
• Полноцветный рекламный блок в брошюре конференции (1 страница A4, 

макет предоставляется спонсором)
• Логотип экспонента на всех рекламных материалах конференции
• Упоминание экспонента во время открытия конференции
• Скидка 30% на дополнительные билеты для команды экспонента

SPACE 2 000 €
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МЕСТО ПРОВЕДЕНИЯ

СТОИМОСТЬ УЧАСТИЯ
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РАННЯЯ РЕГИСТРАЦИЯ

650 EUR
760 USD

360 000 KZT

730 EUR
850 USD

400 000 KZT

Регистрационный взнос включает:
• Участие в конференции и всех мероприятиях:

- 11 июня - 1й день конференции с B2B встречами и торжественным ужином
- 12 июня - 2й день конференции

• Список участников с контактными данными
• Материалы всей конференции
• Фотоотчет

5% - при участии 2х делегатов от одной компании
10% - при участии 3х и более делегатов от одной компании

Проживание в гостинице и трансфер не включены в стоимость конференции.
В случае, если зарегистрированный делегат отменяет свое участие менее чем за 1 месяц до начала конференции, 
оплата не возвращается. 
Замена участника в рамках одной компании допускаются без дополнительной оплаты.
Все налоги включены в стоимость.

ОБРАТИТЕ ВНИМАНИЕ:

СТАНДАРТНАЯ СТОИМОСТЬ
при регистрации и оплате до 15 мая после 15 мая

ЗАРЕГИСТРИРОВАТЬСЯ

АСТАНА
КАЗАХСТАН
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